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Résumé

Ce mémoire propose un modeéle menant a ’estimation de la taille de 1’économie souterraine au
Québec et de son évolution. A partir du coefficient estimé a I’aide de ce modele, nous calculons
le niveau des pertes fiscales qui en découlent. Les données utilisées proviennent de I’Enquéte sur
les dépenses des ménages effectuée a partir de 1997. Le modele se fonde sur le concept de la
courbe d’Engel. Un systéme de demande & cing équations modélise la consommation des
ménages sous forme de parts de dépenses. En supposant que les revenus salariaux sont
entierement déclarés alors que les revenus obtenus d’un emploi autonome peuvent étre sous-
déclarés, nous en inférons la proportion des revenus autonomes cachés. Nous pouvons ainsi
estimer I’importance des activités souterraines dans le PIB québécois et son évolution de 1997 a
2002. L’importance de I’économie souterraine dans le PIB du Québec passe de 4,6 % en 1997 a

5,7 % en 2002. Les pertes fiscales atteignent un sommet de 3,3 milliards de dollars en 2001.
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1. INTRODUCTION

Divers termes désignent le phénoméne d’économie souterraine : économie au noir, économie
paralléle, économie informelle, etc. A ces termes s’associent plusieurs définitions. Sur le plan
théorique, ’ambiguité qui régne autour de ce concept et la difficulté a le quantifier expliquent en
partie I’attention qu’il suscite. Au niveau de la collectivité, I’économie souterraine affecte aussi
le bien-étre. En fait, elle se répercute de diverses fagons (e.g. en termes de bien-étre et
d’affectation des ressources) sur les marchés du travail, de la monnaie et au niveau de la
consommation et de la production. Par ailleurs, il est évident que I’économie souterraine

implique des pertes fiscales pour les gouvernements, mais de quelle ampleur?

De nombreuses études ont été réalisées afin de mesurer la taille de I’économie souterraine et son
incidence fiscale au Canada'. Au Québec, il n’existe pas, a notre connaissance, un modeéle
économétrique permettant de 1’évaluer’. Plusieurs recherches fournissent des informations
pertinentes pour approfondir les connaissances sur I’état de la situation au Québec. Cependant,
rares sont celles qui la quantifient. Toutefois, en 1996, a I’aide d’un sondage effectué en 1994,
Fortin et al. ont estimé une borne inférieure a la taille de I’économie souterraine. Dans la
continuit¢ de ces recherches, notre objectif consiste a élaborer un modele économétrique

permettant d’évaluer I’ampleur du phénomeéne. En second lieu, il s’agit d’estimer son impact sur

les recettes fiscales du gouvernement du Québec a partir de données sur les taux d’imposition.

Le modele retenu pour I’estimation de la taille de ’économie souterraine au Québec s’inspire des
travaux de Pissarides et Weber (1989) et particuliérement de Lyssiotou et al. (2004). Ces
derniers complexifient ’approche de Pissarides et Weber (1989) en utilisant un systéme de
demande a cinq équations pour déterminer la taille de 1’économie souterraine en Grande-
Bretagne. L’hypothése de base du modele est que les revenus salariaux ne peuvent étre sous-
déclarés alors que les revenus provenant d’un emploi autonome peuvent 1’étre. La méthode

économétrique favorisée pour ’estimation est la méthode des moments généralisés (MMG) a

' L’annexe 1 présente les résultats de plusieurs d’entre elles.
? Plusieurs études utilisent le stock de monnaie pour estimer la taille de Iéconomie souterraine, Cet outil n’est pas
disponible pour le Québec.



cause de la non-linéarité de la relation modélisée et de la présence possible d’hétéroscédasticité.
A Paide de cette méthode d’estimation, du modéle et des données issues de I’Enquéte des
dépenses des ménages menée de 1997 a 2002, nous estimons que la taille de 1’économie
souterraine est passée de 4,6 % en 1997 4 5,7 % en 2002. Cela représenterait pour le

gouvernement provincial des pertes fiscales de 1’ordre de 3,3 milliards de dollars en 2002. .

La section 2 de ce mémoire vise a mieux cerner le phénoméne d’économie souterraine et la
problématique reliée a I’estimation de sa taille en présentant ses impacts positifs et négatifs et en
discutant des concepts associés au phénomene. La section 3 présente les différents modeles
recensés dans la littérature qui permettent d’évaluer la taille de I’économie souterraine de divers
pays. Dans la section 4, nous discutons du modeéle d’estimation retenu dans ce mémoire. La
section 5 expose les résultats obtenus a I’aide de ce modele et présente ensuite les pertes fiscales

associées aux activités souterraines au niveau provincial.



2. LA PROBLEMATIQUE

La nature méme de |’économie souterraine explique partiellement les obstacles reliés a
’estimation de son importance dans le PIB. La présente section introduit quelques informations
sur les difficultés d’estimation qui justifient les efforts déployés pour estimer la taille de

I’économie souterraine au Québec & 1’aide d’une méthode économétrique.

De toute évidence, la valeur ajoutée (PIB) des activités qui composent 1’économie souterraine
n’apparait généralement pas directement dans les bases de données’. En calculant le PIB,
Statistique Canada s’efforce cependant d’inclure la majorité de la production souterraine. Afin
d’éviter les pénalités, il n’en demeure pas moins, que les commergants tenteront de dissimuler
aux autorités leurs échanges clandestins. Il en résulte qu’aucun indicateur statistique tiré de bases
de données ne peut prétendre mesurer directement la taille de I’économie souterraine, justifiant

ainsi [’utilisation trés large des méthodes indirectes recensées dans la littérature.

Outre le caractere caché de I’économie souterraine, 1’estimation de sa taille pour le Québec ne
peut reposer sur les méthodes habituelles qui analysent le ratio de l’argent comptant en
circulation en proportion du stock de monnaie. En effet, le Québec ne posséde pas sa propre
monnaie. Ainsi, il y devient hasardeux d’en déterminer la demande. Il convient donc de
travailler a 1’élaboration d’un modele permettant d’évaluer la taille de 1’économie souterraine

sans |’appui d’informations sur la demande de monnaie.

Dans la prochaine section, afin de mieux comprendre la complexité du phénoméne, nous
tracerons un bref portrait des différents déterminants de la taille de I’économie souterraine. Dans
le méme temps, nous énumérerons les divers avantages et inconvénients qu’impliquent les

activités de I’économie souterraine.

? Selon Gervais (1994), le PIB mesure les transactions déclarées et la valeur sans double compte de tous les biens et
services. Il importe de distinguer les transactions non comptabilisées dans le PIB et les revenus qui sont cachés au
fisc. Ces derniers peuvent étre contenus dans la mesure du PIB.
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2.1 Causes et conséquences de I’économie souterraine

La taille de I’économie souterraine dépend de divers facteurs qui affectent la décision des
individus & participer ou non aux activités cachées aux autorités fiscales. D’un point de vue
moral, I’économie souterraine peut étre pergue tout autant comme un probleme qu’un bienfait
pour les trois agents économiques que sont le gouvernement, les entreprises et la population. Les
divers facteurs qui influencent la décision des individus de participer 4 1’économie souterraine
s’abordent sous trois aspects : fiscal, législatif et social®. Le contexte fiscal correspond au niveau
des taux de taxation et des taxes sur la masse salariale (cotisations sociales). De plus, la
perception de [’utilité des actions gouvernementales financées a 1’aide des taxes et impdts
prélevés joue un rdle important. En effet, si les individus considérent que le gouvernement abuse
de son pouvoir ou s’ils sont simplement en désaccord avec [’usage des taxes et impots pergus, ils
trouveront moins pertinent le financement des activités gouvernementales. Cela les incitera donc
a éluder les taxes et impdts. D’un point de vue 1égislatif, il est évident que plus les pénalités et la
probabilité d’étre découverts sont faibles, plus les gens auront tendance & vouloir se soustraire
aux autorités fiscales puisque, en général, I’espérance du gain augmentera. Le niveau de
réglementation (e.g. marché du travail) risque aussi d’affecter les décisions des individus. Par
exemple, si le salaire de réserve’ de ’individu est moins élevé que le salaire minimum, il pourra
alors lul paraitre acceptable d’offrir ses services a un salaire moindre. L’employeur devra alors
cacher la rémunération de son employe aux législateurs. Le contexte social joue aussi un role
majeur dans la décision de participer a I’économie souterraine : il s’agit des valeurs morales, de
1’éducation et du groupe de référence de I’'individu (Franzonni, 1999). Les gens vivant dans un
environnement qui banalise les comportements frauduleux ou méme qui la favojfise seront
davantage enclins & participer aux activités de I’économie souterraine. Evidemment, la décision
de participer a ces activités se répercute sur leur importance dans le PIB et en amplifie les effets

positifs et négatifs sur les principaux agents économiques, incluant le gouvernement.

Généralement, les auteurs s’entendent sur le fait que 1’économie souterraine nuit a la gestion
économique du gouvernement. En effet, pour les autorités gouvernementales, les activités de

I’économie souterraine biaisent les indicateurs économiques tels que la croissance du PIB et le

* Plusieurs études ont été réalisées dans le but de connaitre les raisons de la fraude fiscale (Franzoni, 1999).
> Le salaire de réserve fait référence au cofit d’une heure de loisir pour I'individu.
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taux d’emploi. Ces indicateurs jouent un réle primordial au niveau gouvernemental en servant de
balises pour 1’élaboration des politiques. De tels biais contribuent ainsi a accroitre les problemes
liés a la gestion de I’état. De plus, en détournant les ressources financicres du gouvernement,

I’économie souterraine peut nuire a I’offre des services publics.

Par ailleurs, 1’économie souterraine affecte le secteur de la production. En diminuant les colits
fixes et variables du fournisseur, elle engendrerait une concurrence destructrice dans le secteur
des biens et services ainsi que sur le marché officiel du travail. En effet, les revenus et les colits
associés a ce type d’activités seraient inférieurs a ceux de I’économie officielle : la main-d’ceuvre
y coliterait moins cher, il n’y aurait pas d’obligations fiscales, etc. Pour les travailleurs, la
précarité des emplois qui y sont créés augmente le poids négatif de I’économie souterraine sur le
bien-étre de la société. Cette main d’ceuvre moins onéreuse ne jouit d’aucun avantage social ni

de sécurité d’emploi ou d’aide gouvernementale en cas de pertes d’emploi.

Au niveau de la collectivité, I’économie souterraine favorise un climat de tension en générant des
problémes d’équité horizontale et verticale®. Effectivement, les participants peuvent étre qualifiés
de resquilleurs puisqu’ils €ludent leurs taxes et impots. C’est-a-dire qu’ils profitent des biens
publics7 sans contribuer a leur financement. Ainsi, a cause des transactions cachées, les individus
ayant la méme capacité de payer contribueront différemment au financement des biens publics.
Par ailleurs, peu importe le niveau de taxes et impdts payé, les individus auront acceés aux
services publics sans discrimination. En d’autres mots, des individus plus riches ne participeront

pas nécessairement d’avantage au financement des biens publics.

Malgré ces inconvénients, plusieurs chercheurs soutiennent que I’économie souterraine joue un
r6le précis dans un systeme démocratique et qu’elle appuie 1’économie officielle (Schneider et
Enste, 2000). Ils soulignent tout d’abord qu’elle constitue un médium pour les individus désireux
de manifester leur désaccord a I’endroit des diverses politiques fiscales et budgétaires des

gouvernements. En terme plus concret, dans le but d’afficher leur mécontentement par rapport

8 Equité horizontale : les individus ayant une méme capacité de payer supportent les mémes impots.
Equité verticale : les individus ayant une capacité de payer plus élevée que d’autres sont imposés plus lourdement.
7 Un bien public est un bien dont la consommation par un individu n’influence pas la consommation par les autres
individus.
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aux actions gouvernementales, les citoyens renforceront I’exercice de leur vote en se soustrayant
au pouvoir des autorités fiscales (option exir vs option voice ®). En conséquence, la taille de
I’économie souterraine signalerait au gouvernement 1’insatisfaction de la population a I’égard de
ses interventions. Ainsi, s’il est conscient du phénoméne, il pourra réajuster son tir de fagon a
tenir compte de ’opinion publique. Pour ce faire, il doit pouvoir en définir les causes et ’impact

économique ; d’ol la pertinence d’un estimateur de la taille de I’économie souterraine.

En plus de signaler le désaccord de la population, I’économie souterraine répond a des besoins
pour lesquels I’économie officielle n’est pas adaptée. En fait, pour combler certains besoins,
I’élaboration d’une structure officielle, généralement plus complexe, s’avérerait inefficace. En
effet, ces activités de 1’économie souterraine nécessitent des infrastructures sommaires. Le cas
échéant, elle se substitue donc a I’économie officielle afin d’augmenter ’efficacité du service ou
de la réponse a ce type de besoin. D’ailleurs, le secteur des services demeure le plus propice pour
I’économie souterraine. Un exemple simple permet de mieux comprendre cet avantage. Si un
ménage doit faire garder ses enfants pour une soirée, il peut avoir recours a une jeune meére de
famille et les taxes et impdts sur le salaire qui lui seront versés ne seront pas prélevés. Il y aura
donc transaction dans l’économie souterraine. Une structure plus complexe aurait été

contraignante pour le ménage pour qui ce besoin se présente sporadiquement.

De plus, ’économie souterraine appuie la croissance économique officielle de diverses fagons
(Schneider et Enste, 2000). Tout d’abord, au niveau de la production, les revenus générés dans
I’économie souterraine stimuleraient la croissance de [’économie officielle via les
investissements qu’elles générent. En effet, selon ces auteurs, les deux tiers de ’argent gagné
grice aux activités souterraines sont reéinvestis dans 1’économie officielle. Par ailleurs,
I’économie souterraine a un effet stimulant sur les dépenses des consommateurs. Pour arriver a
cette conclusion, ces auteurs s’appuient sur la présence de colits de production relativement

faibles observés dans 1’économie souterraine et qui a pour effet d’augmenter le pouvoir d’achat

des consommateurs.

¥ Option exit: principe selon lequel les individus affirmeront leur désaccord en désobéissant a certaines régles
gouvernementales telles les lois fiscales.

Option voice : principe selon lequel les individus partageront leur désaccord avec les autorités gouvernementales
par le biais des élections ou des votes.

13



Bref, les effets positifs et négatifs de 1’économie souterraine sont nombreux. D’ailleurs, c’est
parce que I’économie souterraine se répercute de diverses fagons sur 1’économie officielle qu’il
s’avere crucial pour le gouvernement et la population de pouvoir en évaluer I'importance dans le
PIB et les pertes fiscales qu’elle génére. La section suivante vise & cerner le concept d’économie

souterraine.
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3. ECONOMIE SOUTERRAINE : UN CONCEPT

Habituellement, afin de pouvoir connaitre 1’importance de I’économie souterraine dans
I’économie officielle, on exprime sa taille en terme de pourcentage du PIB ou de dépenses en
dollars par ménage. Par exemple, Fortin et al. (1996) suggeérent que 1’économie souterraine
représentait, en 1993, «moins de 3 %’ du PIB au Québec, I’équivalent d’environ 2000 $ des
dépenses d’un ménage». Cette estimation s’avere trés conservatrice comparée a d’autres. En
effet, certains chercheurs (Spiro 1993, Lippert et Walker 1997) évaluent que 1'importance de ce
type d’activité en 1994 se situait entre 12 % et 15 % du PIB au Canada. Cela représente une
borne supérieure peu plausible puisqu’il s’agirait d’un montant équivalent entre 8 000 $ et
10 000 $ par ménage. En général, les différentes estimations recensées varient entre 2 % et 22 %
(Spiro, 1996)'°. La fluctuation des résultats s’explique en partie par la méthode d’estimation
utilisée et par les hypotheses qu’elle implique ainsi que par les éléments d’économie souterraine
pris en compte. Puisqu’il s’agit d’un point crucial dans les résultats de 1’estimation, le concept

d’économie souterraine fait ’objet de cette section.

3.1 Définitions de I’économie souterraine

Parmi les études recensées, celle de Gervais (1994) fournit une définition plutét générale de
’économie souterraine : «[...]l’expression économie souterraine renvoie aux ventes et services
pour lesquels les impdts n’ont pas été acquittés délibérément et aux revenus engendrés qui sont
soustraits délibérément au fisc [...]''». Toutefois, il est possible de décortiquer les ventes et
services dont il est question en deux types d’activités: les activités non productives et les
activités productives. Les activités non productives contiennent des éléments tels les crédits
d’impdts et les remboursements abusifs de taxes sur intrants et s’inseérent davantage dans le cadre
de I’évaluation des pertes fiscales. Cette évaluation n’est pas la préoccupation centrale de notre
travail qui vise en premier lieu & quantifier les activités productives de I’économie souterraine.

C’est davantage la valeur ajoutée des activités clandestines devant étre comptabilisées dans le

® Les activités illégales sont incluses dans cette estimation. Sans cela, on parle d’avantage de 1,55 % du PIB per
capita.
' Tedds (2004) présente un résumé des résultats issus des diverses méthodes recensées. Ce tableau se retrouve dans
I’annexe 1.
' GERVAIS, Gylliane, «La dimension de 1’économie souterraine au Canada», Etudes de comptabilité nationale, p.3.
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PIB mais qui ne le sont pas qui feront I’objet des estimations. Ces activités productives peuvent
étre 1égales ou illégales. Les activités légales se divisent entre le travail au noir et la fraude
fiscale. Le travail au noir est totalement caché aux autorités fiscales alors que le concept de
fraude fiscale se rattache aux activités dissimulées en partie seulement. Les activités illégales
sont, par exemple, le trafic de stupéfiant, le recel, la prostitution, etc. Les nuances subtiles qui
existent entre les différents concepts contribuent a I’explication des divergences de résultats et du
choix d’une procédure d’estimation. L’organigramme ci-dessous permet de mieux saisir le
concept d’économie souterraine'.

Tableau 1 : Structure de I’économie souterraine

[ Economie souterraine]

1
|1 1

[Activités non productives} [ Activités productives ]
I

| ] 1
[ Activites méganes] [ Activités légales |
I

1
[ Fraude fiscale] [Travail au noir]

3.2 Revue de littérature des méthodes d’estimation

En fonction de la méthode d’estimation utilisée et selon les composantes identifiées
précédemment et incluses dans 1’évaluation, le résultat obtenu permettra de quantifier les activités
souterraines en partie ou en totalité. Afin d’y arriver, deux grandes familles de modeles sont
répertoriées : 1’approche macroéconomique et [’approche microéconomique. L’approche

favorisée dépendra des hypothéses retenues et de ses limites statistiques.

Cette revue de littérature vise & exposer les méthodes d’estimation les plus fréquemment utilisées
dans les divers travaux mais ne prétend pas a l’exhaustivité. De plus, elle met en contexte
I’estimation de la taille de I’économie souterraine pour une province telle que le Québec et
permet d’y comprendre les difficultés rencontrées. Afin d’élaborer un modele pertinent, certaines
études se fondent sur des concepts macroéconomiques alors que d’autres optent pour une vision

plus microéconomique du phénomeéne. Nous présenterons donc ces deux fagons de concevoir

" Des définitions plus précises des concepts sont présentées dans 1’annexe 2.
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Iestimation. Les concepts microéconomiques constituent la base de la méthode que nous

utilisons pour le Québec. Nous expliciterons cette derniére méthode dans une section ultérieure.

Tableau 2 : Résumé des différentes méthodes d’estimation recensées

Macroéconomie Microéconomie
-agrégats monétaires -données de contrdle fiscal
-comptes nationaux -sondages

-modeles a variables latentes - systtme de demande

3.2.1 Les estimations basées sur I’approche macroéconomique

Les méthodes macroéconomiques visant a évaluer 1’économie souterraine sont largement
utilisées dans la littérature récente. Malgré tout, les hypotheéses retenues dans 1’élaboration du
modele demeurent fortement critiquées. Il s’agit d’une approche indirecte utilisant les indicateurs
macroéconomiques tels que la demande de monnaie, le taux de chomage et bien d’autres. La
mécanique consiste a inférer la taille et la croissance de I’économie souterraine a 1’aide des liens
effectués entre certaines variables issues des banques de données statistiques. Selon la majorité
des études répertoriées basées sur les concepts macroéconomiques, 1’économie souterraine du
Canada aurait diminué a partir de 1976 et repris de la vigueur au milieu des années 80 (Tanzi

(1980), Feige (1989)). Selon Tedds (2004), elle serait passée de 7,9 % en 1976 & 15,3 % en
2001.

La méthode de I’agrégat monétaire se fonde sur des concepts macroéconomiques. Depuis Cagan
(1958), cette méthode a progressé. Les principales hypothéses sur lesquelles se fonde I’approche
monétaire concernent généralement la vélocité de la monnaie et les modes de paiement. Afin de
tracer I’évolution de I’économie souterraine, il importe aussi de fixer une année de référence ou
un niveau d’activités est prédéterminé. En 1980, Tanzi (1980) utilisait une approche
¢conométrique qui consistait a mettre en relation la proportion de monnaie demandée par rapport
a M2" et le fardeau fiscal. Ses études concluent que I’économie souterraine représentait entre

4,8 et 7,2 % du PIB canadien en 1976. De plus, Feige (1989) suggérait d’examiner la relation

"’ La Banque du Canada désigne sous le nom M2 un ensemble composée de la monnaie fiduciaire en circulation
ainsi que des comptes de chéques personnels et des comptes courants ouverts sur les livres de banque, des comptes
d’épargne des particuliers et autres comptes de chéques, dépdts a terme et les dépots autres que ceux des
particuliers.
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entre la valeur totale des transactions et la valeur officielle du PIB. Ses travaux aménent a
conclure que 'importance de I’économie souterraine dans le PIB canadien s’amenuise entre 1976
et 1984 passant de 28 % a 23,9 %. Toujours a 1’aide de cette méthode, d’autres chercheurs en
tracent 1’évolution pour les années 1980, 1985 et 1990. Pour le Canada, 1’économie souterraine
passerait alors de 13,5 % & 25,9 % et 29,7 % du PIB. Toutefois, a partir d’une actualisation des
travaux de Tanzi, Spiro (1994) conclut que 1’économie souterraine représentait en 1990 14,6 %

du PIB canadien. Ces estimations divergent de fagon importante et sont trop élevés selon nous

pour étre crédibles.

Une seconde approche macroéconomique qui se base sur le concept des comptes nationaux
consiste a utiliser les dépenses déclarées et des taux de fraude théoriques ou hypothétiques pour
inférer la taille de I’économie souterraine. Les résultats obtenus a 1’aide de cette méthode
constituent selon Gervais (1994) et Berger (1986) une borne supérieure. Malgré tout, ils
demeurent inférieurs a ceux que fournit la méthode des agrégats monétaires. Gervais (1994) a
utilisé la méthode des comptes nationaux basés sur le PIB en terme de dépenses dans son
¢valuation de la taille de I’économie souterraine au Canada en 1992. L’auteur analyse les
différentes composantes du PIB pour ensuite déterminer un taux de fraude pour chacune d’elles'.
Ces taux, appliqués aux dépenses effectuées dans les groupes respectifs, fournissent un montant
de dépenses transigées dans I’économie souterraine par la suite exprimé en pourcentage du PIB.
En utilisant cette approche, Berger (1986) conclut que I’économie souterraine canadienne
représentait 3,5 %.du PIB en 1981. Gervais (1994) fournit des estimations qui varient selon les

composantes incluses dans I’estimation. Elles varient entre 1,6 et 5,2 % du PIB de 1992.

A la suite des travaux de Giles (1997), Statistique Canada (Tedds, 2004) a utilisé une approche
dynamique fondée sur le modéle a variable latente pour évaluer la taille de 1’économie
souterraine au Canada. 1l s’agit du MIMIC (multiple-indicators multiple causes) qui est le
modeéle a variables latentes le plus souvent utilisé dans la littérature des dernieres années. Cette
méthode complexe propose d’établir une relation entre des phénomenes observables et des causes
associées a I’économie souterraine. Par exemple, ceteris paribus, une croissance du poids de la

fiscalité accompagnée d’une hausse du taux de chomage signifierait une augmentation de la taille

' Les taux d’évasion s’estime généralement a la lumiére des ratios intput-ouptut.
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de I’économie souterraine. A 1’aide de cette méthode, Giles (1999) conclut que pour I’année
1994, I’économie souterraine se chiffre a 11,3 % du PIB canadien et Tedds (2004) conclut quant
a lui qu’elle serait passée de 7,9 % du PIB en 1976 a pres de 16 % en 2001.

Cette derni¢re approche, trés intéressante selon nous, aurait été pertinente dans le cas de
I’estimation de la taille de ’économie souterraine au Québec. Toutefois, un des indicateurs
nécessaires a I’estimation, soit la demande de monnaie, n’est pas disponible au niveau provincial,
rendant inutilisable la méthode a variables latentes. Cette méme raison explique que les autres
méthodes macroéconomiques recensées n’ont pas €té retenues dans la présente étude. En outre,
les résultats obtenus a partir des approches macroéconomiques nous semblent en général trop

élevés pour étre crédibles.

3.2.2. Les méthodes basées sur une approche microéconomique

Pour des raisons d’ordre technique et/ou a cause de la faiblesse de certaines hypothéses, aucune
des approches macroéconomiques présentées ne s’applique a notre problématique. Les méthodes
basées sur des concepts microéconomiques semblent alors plus pertinentes. Mentionnons les
méthodes élaborées a partir d’approche directe ou encore a 1’aide de la théorie du consommateur.
Cette théorie constitue le point de départ de notre modele d’estimation de la taille de I’économie

souterraine au Québec.

L’dpproche directe repose essentiellement sur les comportements observables et les déclarations
d’individus. Les sondages et les données de contrdles fiscaux constituent les principaux outils de
ce type d’approche. L’objectif principal consiste a obtenir directement les chiffres permettant de
quantifier les transactions effectuées dans 1’économie souterraine; c’est-a-dire de connaitre le
montant des revenus imposables non-déclarés. Il est & noter que les biais potentiellement
importants reliés a la méthode d’échantillonriage et a la fiabilité des déclarations soulévent des
questions fondamentales. De plus, les colits importants associés a la cueillette de données
diminuent la fréquence d’utilisation d’approches directes pour estimer la taille de 1’économie
souterraine. Cependant, elles permettent d’esquisser un portrait de ses composantes

déterminantes.
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Pour le Québec, les résultats provenant de sondages trouvent que I’économie souterraine génére
I’équivalent d’entre 0,9 % et 1,4 % du PIB en 1986 (Fortin et al., 1987) ou plus récemment de 1,9
% 22,5 % du PIB en 1992 (Fortin et al., 1995). Les auteurs notent toutefois que cette méthode
fournirait une borne inférieure a la taille de 1’économie souterraine entre autres parce que les
activités illégales ne s’y retrouvent pas. Il est cependant possible de corriger les estimations a
I’aide d’études sur des composantes ciblées de 1’économie souterraine. Par exemple, selon

Gervais (1994), les activités illégales représentaient 1 % du PIB canadien en 19927,

Aucune des recherches fondées sur la seconde approche directe, soit les données de controles
fiscaux, ne fournit d‘estimation pour la taille de I’économie souterraine au Canada ou au Québec.
Dans ce contexte, ’estimation de la taille de 1’économie souterraine se baserait sur les données
recueillies lors des contrdles effectués par les autorités fiscales. Le niveau de taxes cachées
permettrait, en tenant compte du taux de taxe effectif dans les secteurs respectifs, de déterminer
ce que les activités taxables cachées représentent en terme de pourcentage du PIB. Cependant, un
fort biais affecte 1’échantillon puisque le contrdle des déclarations s’effectue uniquement aupres
des contribuables les plus a risque de participer a 1’économie souterraine. En conséquence, les
résultats fourniraient une borne supérieure a la taille de 1’économie souterraine. En outre,
I’approche de contrdles fiscaux ne donne aucune information sur les transactions des personnes

qui ne remplissent pas de déclaration d’impdts.

La troisiéme méthode d’estimation de la taille de 1’économie souterraine présentée se base sur un
systeme de demande. 11 s’agit de I’approche retenue pour ce mémoire. Cette méthode vise a
utiliser les données a propos des revenus, dépenses et caractéristiques des ménages afin d’estimer
une courbe d’Engel. Avec quelques informations supplémentaires, cet exercice aboutit ainsi a
I’évaluation des montants imposables non-déclarés par les ménages ayant des revenus d’un
emploi autonome. Pissarides et Weber (1989) utilisent une version simple de cette méthode pour
estimer la taille de I’économie souterraine en Grande-Bretagne. Leur modéle ne tient compte de
la demande d’un seul bien: la nourriture. Selon leurs estimations, les activités souterraines

représenteraient 5,5 % du PIB britannique en 1982. Ce modele a une équation est généralisé a un

13 L’annexe 3 présente des explications sur la méthode d’évaluation de I'importance des activités illégales dans le
PIB que propose Gervais (1994).
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systtme de demande pour les biens non-durables a cinq équations par Lyssiotou, Pashardes et
Stengos (2004). Ces auteurs estiment que 1’économie souterraine représentait, en 1989, 10,6 %
du PIB du Royaume-Uni. Le passage d’un modele a une équation & un systéme de demande évite
des biais issus de la confusion entre 1’hétérogénéité des préférences et le phénomene de sous-

déclaration des revenus.
Ces deux derniers modéles ont vivement suscité notre intérét. Notre méthode d’estimation s’en

inspire fortement. La prochaine section vise d’ailleurs a présenter le modele utilisé ainsi que ses

avantages et ses limites.
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4. MODELE DE DEPENSES DES CONSOMMATEURS

Inspirée de Pissarides et Weber (1989) et de Lyssiotou, Pashardes et Stengos (2004), notre
approche microéconomique se fonde sur des concepts issus de la théorie du consommateur, soit
le systéme de demande agrégée de biens et la courbe d’Engel'®. Nous estimons plus précisément
les courbes d’Engel associées aux différents biens retenus dans [’analyse. Ce modele se base sur
la demande de consommation des individus et sur la possibilité qu’ils ont de sous-déclarer le
revenu provenant d’un travail autonome. Afin de procéder aux estimations, notre modéle
nécessite des séries de données de panel pour lesquelles on observe les dépenses de
consommation des ménages et la ventilation des revenus (salaire, revenu autonome et revenus
autres). L’estimation couvre la période 1997 a 2002. Le concept d’économie souterraine utilisé
inclut la fraude fiscale et une partie du travail au noir mais il omet les transactions illégales. Afin

d’avoir une idée plus globale de 'importance de 1’économie souterraine dans le PIB, il suffirait
" d’en estimer I'importance comme le fait Gervais (1994) pour ’ensemble du Canada et d’ajouter
cette statistique 2 la taille de I’économie souterraine estimée par le modele. Cette section vise &

expliciter les quelques hypothéses qui sous-tendent le modéle.

4.1 Le mod¢éle et ses hypothéses

Le modele menant & ’estimation de la taille de 1’économie souterraine au Québec repose sur
deux ensembles d’hypotheses. Le premier ensemble concerne le systeme de dépenses des
consommateurs utilisé pour 1’élaboration du modele. Le second qui conduit & I’estimation de la

taille de I’économie souterraine porte sur la véracité des déclarations des ménages.

4.1.1 Les hypothéses sur le comportement des consommateurs

Tout d’abord, on suppose que les préférences des consommateurs s’accordent avec la théorie
microéconomique standard'’. De cela découlent les propriétés des fonctions d’utilité classiques
qu’on suppose strictement quasi-concaves et continues. Il en découle, par la théorie de la dualitée,
une fonction de dépense. Par rapport au prix, cette derniére sera croissante, homogéne de degré

un et concave en plus d’étre continue. Ces propriétés seront utilisées dans la dérivation du

' Les courbes d’Engel correspondent au sentier d’expansion du revenu, c’est-a-dire a I’ensemble des paniers de
biens qui maximise !'utilité de I'individu avec différents niveaux de revenu mais a des prix constants.
"7 Les préférences sont complétes, transitives et monotones.
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modéle présentée plus loin. De plus, ’emploi du lemme de Shephard permet d’obtenir la

demande hicksienne correspondant a la courbe d’Engel & la base de notre modé¢le.

Les hypotheses sur le comportement des consommateurs s’averent utiles dans ’élaboration du
systtme de demande servant a 1’estimation de la taille de I’économie souterraine. En effet, le
systtme de demande modélise le choix du panier de biens maximisant 1’utilit¢é du ménage en
tenant compte de sa contrainte budgétaire. Cependant, I’élaboration de ce systéme nécessite
I’hypothése de la séparabilité des préférences. Ainsi, le consommateur choisira son panier de
consommation en maximisant en deux étapes. Tout d’abord, il divisera son revenu total entre
deux catégories de biens (durables et non-durables) de fagon a maximiser son utilité totale. La
courbe d’Engel estimée modélise la consommation des biens non-durables. Ces derniers sont
groupés'® de facon a générer un systtme de demande & cinq équations. Toutefois, les biens a
I’intérieur d’'un méme groupe peuvent jouer un réle de substitut et/ou de complément sans
affecter les résultats issus du modele. Les principaux avantages du modele élaboré sont la
simplicité et la facilité d’estimation. De plus, par construction, il ne nécessite aucune hypothese
quant a ’homogénéité ni a la symétrie du systéme contrairement au modele logarithmique

linéaire, etc. Il permet aussi de déterminer des intervalles de confiances.

4.1.2 Les hypothéses pour ’estimation de Ia taille de ’économie souterraine

Tout d’abord, on suppose que les gens rapportent fidélement leur profil de dépenses de
consommation. La justification en est qu’aucun facteur n’incite les ménages a mentir au sujet de
leur profil de dépenses'’ puisque aucune pénalité ne leur est attribuée lors de transactions
illégales.  L’utilisation des biens non-durables comme variable expliquée renforce cette
hypothése. Ce type de bien ne constitue pas un actif et ne peut donc pas s’accumuler. Sa
consommation est a court terme et les quantités consommeées dans le passé importent peu. La
confiance en I’exactitude des déclarations de consommation et en la théorie du consommateur

favorise le passage a 1’étape de la modélisation de la demande. Cependant pour procéder a

'® Dans le modele utilisé pour ’estimation de la taille de 1’économie souterraine, les biens non-durables se divisent
en six groupes : nourriture, alcool, transport, vétements, soins personnels et loisirs.

'% Selon un sondage de la maison Gallup (1993), 33 % des répondants admettaient avoir payé un bien ou un service
en especes pour éviter de payer les taxes de vente lors des douze derniers mois.

23



I'estimation de la taille de 1’économie souterraine, il faut émettre des hypotheses sur la
déclaration des revenus, i.e. la contrainte budgétaire des ménages.

Dans un contexte de maximisation de [’utilité, la contrainte budgétaire permet de déterminer la
composition du panier de consommation. Les ressources financiéres des ménages peuvent
provenir de diverses sources dont un emploi salarié (salaire) et un travail autonome (revenu
autonome®®). On suppose que les salariés doivent déclarer la totalité du revenu versé par leur
employeur ce qui parait une hypothése raisonnable. Toutefois, les travailleurs autonomes
peuvent étre incités a cacher une partie des revenus autonomes qu’ils gagnent, c’est-a-dire les
sous-déclarer afin de se soustraire & une partie de leur obligation fiscale. Cette hypothése est
fondamentale pour notre modele. Il est par ailleurs possible que des revenus proviennent d’autres
sources. Les autres revenus correspondent donc a la différence entre le revenu total et les deux
sources de revenu présentées plus haut. Ils proviennent généralement de transferts
gouvernementaux et sont aussi supposément déclarés entierement. Grosso modo, le modéle
fournira une estimation quant a la proportion du revenu autonome qui est sous-déclarée. En
d’autres mots, 1’affectation des ressources pour un ménage dont le revenu réel est supérieur au
revenu déclaré se fera différemment selon qu’il dispose ou non d’un revenu autonome. Cette
différence sera attribuée au phénomene de sous-déclaration des revenus. Par la suite, I'utilisation
des données sur le PIB ainsi qu’au sujet de I’importance des revenus autonomes dans le PIB total

permettra de déterminer I’importance de I’économie souterraine dans 1’économie totale.

Pour les fins de I’estimation, le choix de la structure du modele se base sur les travaux de
Lyssiotou et al. (2004). 1l s’agit d’un systeme de demande quadratique de forme logarithmique.
L’utilisation de cette forme fonctionnelle est validée par des tests effectués sur un systeme de
demande non paramétrique (Banks et al., 1997 et Lewbel, 1990). De plus, elle assure le respect
de la contrainte d’additivité nécessaire au modele, ce qui n’est pas nécessairement le cas des
courbes d’Engel linéaires, semi-logarithmiques, etc. (Deaton et Muelbauer, 1980). Cette forme
fonctionnelle permet aussi aux biens de changer de nature selon le niveau de revenu. C’est-a-dire
qu’un bien de luxe a un certains niveaux de revenu peut devenir un bien nécessaire a un niveau

de revenu supérieur (Banks et al., 1997).

%0 L es revenus autonomes proviennent d’emplois autonomes (agricoles ou non) et des revenus d’entreprises
individuelles, Les transferts gouvernementaux constituent la plus grosse partie des revenus autres.
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Les prochaines pages présenteront la dérivation mathématique du modele basé sur un systeme de
demande issu essentiellement de la théorie de la dualité. Ce modéle comprend cinq équations.
C’est a I'aide de tests économétriques que Lyssiotou ef al. (2004) le favorisent au dépend du
mode¢le de demande a une seule équation utilisé par Pissarides et Weber (1989). Entre autres
avantages, un systtme de demande permettra de prendre en compte I’hétérogénéité des

préférences entre les individus & I’égard des différents biens.

Comme la théorie du consommateur suppose une fonction d’utilité strictement quasi-concave, le
lemme de Shephard s’applique sur la fonction de dépense qui est alors différentiable dans les
prix. La fonction compensée qui résulte de la dérivation exprime alors la part de la
consommation du bien / dans la consommation totale en fonction des prix et du niveau d’utilité
atteint :

w, =0Inc(p,U)/é1n p, (1)
ol w,est la part des dépenses du bien non-durable i dans les dépenses totales pour les biens non-

durables, c( p,U )est la fonction de dépense de I’individu alors que p est le vecteur de prix, p, est

le prix du bien iet U correspond au niveau d’utilité atteint. Donc, en utilisant le lemme de
Shephard,, on obtient la demande hicksienne du bien i décrite par I’équation (1) qui représente la
répartition des parts de dépenses de consommation entre les différents biens afin d’atteindre le

niveau d’utilité fixé U pour des prix donnés de ce bien.

En premier lieu, pour I’élaboration du modele, des hypothéses quant a la structure de la fonction
de dépense pour les biens non-durables sont nécessaires. Comme le suggere Lewbel (1990), la
fonction de dépense pour un bien non-durable peut s’approximer par une forme exponentielle
dans laquelle se retrouve une interaction entre le niveau d’utilité et une fonction du prix. Cette

hypothese sert de point de départ pour I’¢laboration du modele pour lequel la fonction de coft
s’écrit :
(p.U)= exp{a(m +b(p)[——U—H @
1-g(pU

En transformant cette fonction de colit en forme logarithmique, [’équation 2.1 devient alors :
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Inc(p,U) = a(p) +b(p){ (2.2)

=y
1-¢(p)U
ou a(p), b(p) et g(p) sont des fonctions homogeénes de degré un en p, ce qui signifie que si
les prix augmentent alors les cofits totaux augmentent dans les mémes proportions. D’ailleurs,
Banks et al. (1997) démontrent qu’il n’existe aucun syst¢éme de demande dérivé d’une fonction
d’utilité”, avec une matrice de variance covariance de la variable de revenu de rang trois et pour

lequel la propension marginale a consommer, b,.( p), est indépendante des prix. Cette approche

suppose que les prix relatifs affectent la constante mais n’a pas d’impact sur I’effet-revenu. En
effet, les prix relatifs ne sont pas explicites dans le modele puisque aucun indicateur de prix issu
des banques statistiques ne permettait de relativiser la valeur des variables entre elles. Nous
supposons donc que la constante du modeéle permet 1’ ajustement pour les variations dans le temps

des prix relatifs.

La fonction compensée de la demande pour le bien i en terme de part dans le revenu total du
ménage h issue de 1’équation (1) appliquée a [’équation (2.2) correspond a la fonction

quadratique suivante® :

2
v U
=a,(p)+b(p) ——— |+ A4(p) ——— 3
v alobeno) o) ®
ol a.(p):M b _ 9lnb(p) et A(p>=aln/1(p)
| dlnp, ’ dlnp, : dlnp,

Sous cette forme, le modele ne peut étre utilisé pour estimer la taille de 1’économie souterraine
basée sur le phénomene de sous-déclaration des revenus. Pour corriger cette situation, la variable
de revenu doit apparaitre dans I’équation. Afin d’y arriver, il suffit d’utiliser la relation duale
entre la fonction de dépense et une fonction d’utilité continue et strictement croissante. Ainsi, la

fonction de demande estimée passe de la demande hicksienne a la demande marshallienne a

I’aide de I’équation (2.2) et de I’hypothese que c(p,U )=Y* avec p, le vecteur de prix, supposé

2! Notre modgle correspond 3 un systéme de demande de rang trois.

%2 La forme quadratique de la courbe d’Engel se justifie par la composition du panier de consommation du ménage
dans lequel se retrouvent des biens nécessaires et de luxe. Un bien nécessaire est un bien pour lequel la demande
croit moins rapidement que le revenu (élasticité-revenu inférieure a 1). On parlera d’un bien de luxe si sa
demande crofit proportionnellement plus vite que le revenu (élasticité-revenu supérieure a 1).
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constant®. En d’autres mots, elle s’exprime en fonction du revenu réel. La fonction de demande

marshallienne (ou non compensée) obtenue correspond a celle proposée par Working (1943) et
Leser (1963).

w, =a, + B,[nY; ]+ A [In7; | )
ol Y, représente le revenu total réel du ménage 4. Le systtme de demande élaboré dans

’optique de ce mémoire repose sur cette équation. Cependant, afin de parvenir a estimer la taille
de ’économie souterraine en exploitant le phénoméne de sous-déclaration des revenus, il faut
ventiler le revenu réel selon ses sources et les montants déclarés. En effet, le calcul de la taille de
I’économie souterraine se base sur le fait que le revenu déclaré peut étre inférieur au revenu réel
et que les consommateurs détiennent au moins une des trois sources de revenus suivantes : travail
autonome, salaire ou autres. Ainsi, le revenu réel se réécrit en fonction des diverses sources de

revenus en tenant compte qu’une partie peut étre cachée.

AED I (5)

ou s, r et a sont respectivement les indices identifiant le salaire, le revenu autonome et les

revenus provenant d’autres sources (e.g. source gouvernementale) et ¥, est le revenu déclaré.

Evidemment, 6, est le facteur par lequel on doit multiplier le revenu déclaré afin de connaitre le
revenu réel. Ce parametre doit logiquement étre égal ou supérieur a un (6, 21). En supposant
que le salaire et les revenus autres sont totalement déclarés, on a 6, =6, =1. A contrario,
comme les revenus autonomes peuvent étre sous-déclarés, 6., doit étre supérieur ou égal a un®*
(6. 21). Afinde Iy contraindre, I’expression définissant le paramétre 6, devient (exp(x)+1) o
Kk est le parametre estimé par le modele. Le revenu autonome réel (Y:) devient donc

(exp(x)+1)x Y, . Par ailleurs, afin de tenir compte de I’évolution de 1’économie souterraine entre

2 Cette identité vient du fait que I’individu dépense totalement son revenu réel. En d’autres mots, la contrainte
budgétaire est serrante. Cette hypothese se base sur la stricte monotonicité des préférences. C’est pourquoi il est
essentiel d’utiliser une identité tenant compte du phénoméne de sous-déclaration afin d’utiliser le revenu réel.

* @ représente le paramétre de sous-déclaration des revenus provenant d’un emploi autonome. C’est-a-dire qu’il
s’agit de la proportion par laquelle le revenu autonome doit étre augmenté afin d’en obtenir la véritable valeur.
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1997 et 2002, ce parametre interagit avec une tendance linéaire en niveau et élevée au carré. Le

paramétre k devient fonction du temps : k, x¢+k,xt* ol ¢ correspond a la tendance de 1997 &

2002.

Dans le modele, les parts du revenu de source autonome (m = r), du salaire (m = s) et autres
(m =a) se réécrivent comme le ratio du montant de chacune de ces sources financiéres par
rapport au revenu total:y , =Y /¥, . Aprés substitution du revenu réel total par ses

composantes et en utilisant les propriétés logarithmiques, 1’équation (4) prend la forme suivante :

W, =a,+f [myh +In(}., .6, ym,,)]+ A [mY,, +In(}., .6, ymh)]2 +v, 4.1

Comme les données utilisées constituent un panel et afin de permettre un effet fixe selon ’année
de I’enquéte, une série de variables dichotomiques indique de quelle année d’enquéte le ménage
est issu. Par ailleurs, afin de tenir compte des changements du pouvoir d’achat dus a 1’évolution

des prix dans le temps, les revenus sont dégonflés par I’indice des prix & la consommation.

Un vecteur de caractéristiques particulieres au ménage (z,,) permet aussi de prendre en compte

I’hétérogénéité observée dans leur consommation. Le choix de ces caractéristiques s’inspire de
Pissarides et Weber (1989) et Lyssiotou et al. (2004) mais est contraint par les variables
disponibles dans la banque de données utilisées pour le Québec®. Selon Lyssiotou et al. (2004),
la consommation des individus dépend entre autres des caractéristiques des conjoints (age,
revenus de travail autonome, revenu salarial, de sa province de résidence, etc.) et de la

composition du ménage.

Par ailleurs, il faut permettre aux individus ayant des revenus autonomes d’avoir des préférences

hétérogénes par rapport aux salariés dans la consommation des divers biens. A cette fin, 1’ajout

d’un terme (Z; 0, (9, v, )’) compléte la fonction de dépense de la demande du ménage /4 pour le

2 Cette banque de données ne contient pas d’informations sur le niveau de scolarité et la profession.
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bien i. Ce terme diminue la possibilit¢ de confondre le comportement hétérogéne®® de

consommation et le phénomene de sous-déclaration des revenus d’un emploi autonome.

La demande exprimée dans 1’équation (4.1) devient alors fonction de I’année de référence du

ménage, de leurs caractéristiques particulieres et du revenu réel ventilé selon ses sources.
2002 3 /
wih = ai + Ze=1997 }/ieane + Zj aijzjh + ZI=1 5!'1 (0r yr ) +ﬂi lln Yh + ln(zm=s‘r,a Hm ymh) +
A [1n Y+, 6,V )]2 +v,

ou w, est la part qu’occupe le bien i dans les biens non-durables consommés par le ménage 4,

(6)

z,, représente la caractéristique j du ménage h, an,est la variable dichotomique qui correspond

a I’année de référence des données utilisées et &, constitue le facteur multiplicatif du revenu

déclaré nécessaire pour obtenir le revenu réel.

Les paramétres a; quantifient I'influence des caractéristiques individuelles particuliéres sur la

consommation des ménages. Le coefficient y,, mesure I'impact de I’année de I’enquéte de
référence. Il permet donc de tenir compte de la variation de la consommation dans le temps. Les

parameétres f, et A, dépendent des prix. Le paramétre qui nous intéresse est 8, qui correspond au

parametre de sous-déclaration.

Dans le but de modéliser adéquatement la consommation des ménages québécois, le systéme de
demande possede cinq équations. Les biens pour lesquels la consommation est modélisée sont la
nourriture, les boissons alcooliques, les vétements, le transport et les soins personnels”. Donc,
un syst¢tme de demande modélise la consommation simultanée de différents biens. En effet, le
modele tient compte de la corrélation entre, par exemple, la part de dépenses qu occupe la

nourriture et celle des boissons alcooliques.

Par ailleurs, rappelons que le revenu utilis€ comme variable explicative est potentiellement
endogene au modele. Afin d’éliminer les biais associés & ce phénomeéne, Lyssiotou et al. (2004)

utilisent des variables instrumentales telles que le niveau d’éducation et I’dge. Cependant, dans

%6 En effet, I"incertitude quand au niveau du revenu autonome suggeére qu’il sert a la consommation de fagon
différente.
%1 ’annexe 7 présente une définition des différentes variables expliquées par le modéle.
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I’enquéte disponible pour !’estimation, ces informations n’apparaissent pas, imposant ainsi
I'utilisation d’autres variables pour instrumenter le revenu. Suite a cette observation, dans le
souci de ne pas négliger ’endogénéité du revenu et afin de guider le choix des instruments, une
méthode simple est utilisée. Avant méme d’élaborer le modele, il s’agit simplement de procéder
a ’estimation des revenus par moindres carrés ordinaires (MCO). Le choix d’instruments
s’effectue en comparant les statistiques des différents résultats des régressions. Il s’agit d’une
méthode servant a guider le choix des variables instrumentales puisque, comme le suggére
Heckman (1997), I'utilisation d’instruments faibles entrainent des biais non-négligeables. Leurs

répercussions pourraient biaiser davantage les résultats que la prise en compte de I’endogénéité.

En plus de respecter la théorie économique, le modéle se comprend aisément par simple intuition.

4.2 Représentation graphique
L’intuition du modele se comprend mieux dans un contexte simplifi¢ ou la consommation se

divise entre des biens de luxe et nécessaire, sans désagrégation supplémentaire.

Supposons que l'individu sous-déclare une composante m de son revenu. Alors, on observera

*28

InY, <InY, ©° et ’individu atteindra un niveau d’utilité plus élevé que s’il avait réellement gagné

Y,. La part du bien nécessaire dans la consommation totale ne sera pas cohérente avec les

préférences associées a ce niveau de revenu. Le bien nécessaire occupera alors une importance
plus grande de son revenu total déclaré. Le phénomene s’explique a I’aide du graphique 1 ot est

tracée la courbe d’Engel.

L’arc OL trace la frontiere entre les biens nécessaires et de luxe. Le point G correspond a la
situation ot I'individu déclare un revenu OA et qu’il dépense AG pour les biens nécessaires et

BG pour les biens de luxe. Le budget est donc réparti de fagon a octroyer AG/AB pour les biens

nécessaires et BG/AB pour les biens de luxe.

8 ¥ , . . 1 ; déclaré
Y, correspond au revenu réellement gagné par le ménage alors que Y, représente le revenu déclaré.
h A
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Graphique 1 : Consommation d’un ménage selon le revenu réel
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Comme les individus ayant les mémes caractéristiques et revenus, correspondant a OA, préférent
le panier de consommation qui se situe sur la courbe d’Engel, ils devraient présenter le méme
profil de dépenses. Ainsi, si le ménage gagne OD mais qu’il déclare gagner OA, il faudrait
augmenter son revenu déclaré pour que la répartition de sa consommation soit telle que la courbe

d’Engel le prescrit™ et le paramétre 8, sera alors égal & OD/OA.

Dans cet exemple, I'hétérogénéité quant a l’utilisation des différentes sources de revenus se
confond avec le phénoméne de sous-déclaration en supposant qu’une personne qui gagne plus
consomme nécessairement plus de biens nécessaires. Le profil de consommation de I’individu
qui sous-déclare son revenu se trouverait alors sur la courbe discontinue paralléle a la courbe
continue. Le modeéle que nous utilisons évite cette confusion en introduisant la variable de

revenu autonome dans les facteurs explicatifs du modele.

% En effet, la consommation des biens de luxe croit plus vite que le revenu et, par le fait méme, que la consommation
des biens nécessaires. Il va de soi que si une personne gagne plus que ce qu’elle déclare, les biens nécessaires
sembleront occupés une place moins importante dans la consommation totale.
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4.3 Les données
Pour déterminer la taille de I’économie souterraine, la banque de données utilisée provient de

I’Enquéte sur les dépenses des ménages (EDM) de 1997 a 2002 effectuée par Statistique Canada.

L’estimation se limite a cette période vu ’historique de I’enquéte.

L’EDM s’avere €tre la meilleure banque disponible pour le projet puisqu’elle contient les
informations pertinentes concernant les ménages canadiens™. En effet, ’enquéte vise a recueillir
des données concernant les habitudes de consommation ainsi que les sources de revenus et les
caractéristiques particulieres (age, type d’union, composition du ménage, résidence, équipement
meénager, etc.) des ménages. Cependant, ’accés a ces données a di faire 1’objet d’'une demande
particuliére aupres du Conseil de recherche de sciences humaines (CRSH) puisque la ventilation
des revenus des ménages nécessaire pour l’estimation ne se retrouve pas dans les données
publiques. Compte tenu de la confidentialité de la composition du revenu total, les travaux
d’estimation ont été effectués dans les bureaux du Centre interuniversitaire québécois de

statistiques sociales (CIQSS) a Montréal.

Par ailleurs, I’estimation couvre uniquement la période 1997 a 2002 malgré la disponibilité
d’informations pertinentes sur une période plus longue. En effet, de 1974 a 1996, Statistique
Canada effectuait environ tous les quatre ans une enquéte similaire a 1"EDM : ’Enquéte sur les
dépenses des familles (EDF). Cependant, pour des raisons d’efficacité, Statistique Canada a
remplacé I’EDF par ’EDM ou se retrouvent, en plus des informations sur les ménages, celles
provenant de I’Enquéte sur les équipements ménagers (EEM). Ainsi, 'EDM et I’EDF
contiennent toutes les deux les variables nécessaires a I’estimation du modele. Cependant,
comme les définitions des variables dans ’EDF varient d’une année a 1’autre, les données
recueillies avant 1997 sont inutilisables. Cela lié au fait que le nombre de ménages québécois est

trop faible pour que I’estimation annuelle explique le recours a ’'EDM uniquement.

Utilisée en coupe transversale, ’EDM ne fournit pas les caractéristiques pour un nombre

suffisant de ménages pour estimer le modele (en moyenne 1070 ménages par année dont 10 %

* L’EDM recueille des données sur les ménages des 10 provinces et 3 territoires. Pour I’estimation, seules les
informations sur les ménages québécois sont retenues.
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considérés travailleurs autonomes). Il convient donc de construire des données de panel a I’aide
des six années d’enquéte. Suite a cette manipulation, ’'EDM permet d’estimer la taille et de
tracer 1’évolution de 1’économie souterraine au Québec a ’aide de la consommation de 6 451

ménages.

Les données de PEDM

La composition des ménages dans ’EDM est restreinte de facon & respecter certains critéres
déterminés en fonction des statistiques de I’échantillon (e.g. moyenne, médiane et maximum).
Cet exercice permet d’homogénéiser 1’échantillon afin de minimiser les biais dus aux effets des
caractéristiques non-observables®'. Les principales restrictions se situent surtout au niveau de
I’age et des revenus des ménages. En effet, les informations provenant des ménages ou le
répondant a plus de 70 ans ou des revenus supérieurs & 400 000 $ ne sont pas utilisées pour

Pestimation.

L’échantillon se compose des ménages formés de couple avec ou sans enfants. En moyenne, ils
sont constitués de deux adultes et de 1,2 enfants (0 a 24 ans) en majorité de moins de 16 ans. En
observant la moyenne des revenus et dépenses des ménages au tableau 3, on remarque que les
travailleurs autonomes utilisent pour les dépenses courantes une plus grande proportion de leur
revenu que la moyenne des ménages. Cette constatation conforte I’hypothése que les travailleurs

autonomes tendent a sous-déclarer leur revenu.

Les ménages dont plus de 25 % des revenus proviennent d’emplois autonomes présentent un
profil de dépenses différent de 1a moyenne des québécois de I’échantillon. En effet, les dépenses
en nourriture et en alcool occupent une place plus importante dans la consommation des biens
non-durables par rapport a la moyenne des québécois de 1’échantillon alors que I'inverse se

produit en ce qui a trait aux dépenses en transports, loisirs et soins personnels.

3! Voir I’annexe 4 pour le détail des caractéristiques des ménages.
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Tableau 3 : Description des ménages québécois

(en dollars de 2002)
Année Nombre de ménage Moyenne de dépenses Moyenne de revenu des
québécois courantes®” des québécois (8) québécois (§)

Total  Autonome™ Total  Autonome™ Total Autonome”®
2002 970 105 44 817 47362 65254 66 586
2001 1038 79 42 530 50828 65253 73 424
2000 983 86 41 946 45625 66522 67 177
1999 1030 111 39950 42893 63287 61 935
1998 1130 116 38679 37178 64539 57 956
1997 1300 134 37 048 40042 61543 61072
Total 6 451 631 40 589 43346 64260 63 947

L’estimation du parameétre de sous-déclaration pour les années de 1997 a 2002 se base sur le
panel décrit plus haut ol se retrouvent les informations sur les dépenses, revenus et
caractéristiques des ménages. Quelques informations additionnelles sur la structure de
I’économie permettent d’évaluer la taille de I’économie souterraine et d’en tracer 1’évolution. Il
s’agit de I’importance des revenus autonomes dans le PIB du Québec et de celui du Canada. Ces
données sont nécessaires & la transformation du paramétre de sous-déclaration estimé en taille de
I’économie souterraine en pourcentage du PIB. Pour la période s’échelonnant de 1997 a 2002,
selon les données fournies par Statistique Canada, environ 6,0 % du PIB québécois provient des
revenus autonomes alors qu’il s’agit de 6,4 % au niveau canadien. Ces proportions demeurent

relativement constantes pour les années étudiées comme le démontre le tableau 7 de I’annexe 6.

4.4 La méthode d’estimation
Afin d’estimer le parametre d’intérét, nous utilisons la méthode des moments généralisés
(MMG). Cette méthode économétrique est pertinente pour estimer une fonction non-linéaire

dans ses paramétres’ avec endogénéité de certaines variables explicatives.

32 Les dépenses courantes constituent les dépenses faites pendant ’année d’enquéte pour I’alimentation, le logement,
"entretien ménager, les articles et accessoires d’ameublement, ’habillement, le transport, les soins de santé, les
soins personnels, les loisirs, le matériel de lecture, I’éducation, les produits du tabac et les boissons alcoolisées, les
jeux de hasard, et un groupe divers d’articles.

** Les personnes considérées comme travailleur autonome ont un revenu provenant d’un emploi autonome
représentant au moins 25 % de leur revenu total.

** Dans le cas du modéle d’estimation de la taille de I’économie souterraine présenté, le paramétre d’intérét est K .
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Contrairement a D’estimation par maximum de vraisemblance, la MMG ne nécessite pas
d’hypotheses quant a la fonction de distribution du terme d’erreur et permet de tenir compte de

I’hétéroscédasticité présente généralement dans les données de panel.

La premicre partie de la prochaine section peint un bref portrait de la consommation des ménages
québécois. La présentation des résultats concernant 1’économie souterraine estimée a 1’aide d’un

systeme de demande pour cing biens (taille, évolution et pertes fiscales associées) suivra cette

description.

5. Les résultats de I’estimation

5.1 Les dépenses de consommation des Québécois

Comme le souligne Deaton et Muelbauer (1980), les résultats de I’estimation d’un systéme de
demande en part de dépenses doivent étre interprétés avec précaution. C’est-a-dire qu’il faut
apporter un bémol au sens donné a l’estimation de la propension marginale a consommer
puisqu’il s’agit de I’impact du revenu sur une part de dépenses et non sur des valeurs absolues.
En effet, le systtme de demande estime la part des ressources allouées & un bien par rapport au
revenu total. Les différents facteurs qui affectent la consommation sont les revenus, les prix et le
nombre d’unités du bien consommé. Une augmentation du prix, une diminution du revenu ou
une augmentation de la quantit¢é consommée d’un bien fera augmenter sa part dans la
consommation totale. Il est donc important d’en tenir compte lors de I’analyse. Le constat qui
é¢mane du modele ne sera pas détaillé puisque 1’objectif principal du mémoire est de fournir une
estimation de la taille de I’économie souterraine Cependant, le tableau 4 ci-contre contient la
totalité des informations au sujet de I’'impact des variables explicatives sur la consommation des

ménages québécois.

La typologie des biens résultant du modéle diverge partiellement des résultats de Deaton et
Muelbauer (1980). Pour estimer leur systéme de demande de 1900 & 1970, ces auteurs utilisent
une version symétrique du modele de Rotterdam pour le Royaume-Uni. Selon eux, la nourriture,
les dépenses pour la maison, le transport et les communications, les loisirs et les services sont des
biens nécessaires. Cependant, les données québécoises laissent croire que la nourriture et les

soins personnels sont des biens de luxe alors que tous les autres biens impliqués dans le systeme
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de dépenses sont nécessaires. La nourriture n’est pas considérée de la méme manicre par les
deux modeles en partie a cause de la définition des variables utilisées. Par ailleurs, avec le temps,
I’importance de 1’alcool et des transports et des soins personnels dans les dépenses des biens non-
durables augmente contrairement a celles de la nourriture et des vétements qui décroissent. La
croissance de l'importance du transport par rapport aux biens non-durables s’attribue
partiellement a la flambée des prix de I’essence depuis plusieurs années. Dans le cas de ’alcool,
la tendance irait dans le méme sens que ce que la Société des alcools du Québec a remarqué
depuis 1997 lors du changement de leur plan de marketing. De plus, les ménages semblent
alloués leur revenu autonome d’avantage aux vétements qu’aux autres biens. Par ailleurs, comme
on peut s’y attendre, le fait de posséder une voiture est positivement corrélé avec les dépenses
pour le transport. Les estimations suggeérent aussi que la présence d’enfants entraine une
augmentation de la consommation de nourriture et de vétements. En général, le modéle trace un

portrait intuitivement cohérent avec la consommation des ménages québécois et de I’impact des

variables explicatives.

Tableau 4 : Coefficients associés a la consommation de biens non-durables
Statistique de Sargan : 42,197%°

Nourriture Alcool transport Vétements pezzl::els
Constante 223,144%  11,123%* 5,876 2,250 -1,827
an 1997
an 1998 -0,011 0,008 0,011 -0,017 0,014**
an 1999 -0,019 0,086 0,128 -0,051 0,055
an 2000 -0,097 0,087 0,132* -0,117* 0,046**
an 2001 -0,046 0,047 0,065 -0,094** 0,055
an 2002 -0,142 0,108 0,145 -0,126** 0,061
Yr 0,034 0,366 0,496 -0,598* 0,082
yr2 0,055 -0,091 -0,115 0,111 -0,024
yr3 -0,003 0,004 0,005 -0,004 0,001
Y 4,500% -2,067** -1,096 -0,436 0,034
Y? -0,214* 0,096** 0,050 0,023 -0,015
Enfant 15-24 0,039 -0,021* -0,012 0,005 -0,005
Age du conjoint 0,002 0,000 0,000 0,000 0,000
Propriétaire d’une maison 0,012 -0,010 -0,007 0,001 -0,007
Ville 0,124* -0,045 -0,062** 0,009 -0,011
Nombre de piéces de la résidence 0,006 -0,001 -0,001 -0,003 0,004 **
Voiture -0,193** 0,048 0,143** -0,018 -0,006*

* dénote une «valeur de t» significative 4 90%
** dénote une «valeur de t» significative 8 95%

33 La liste des instruments utilisés se trouve en annexe 5.
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5.2 Estimation de la taille de I’économie souterraine

L’estimation de I’économie souterraine s’effectue a I’aide des paramétres x du modéle présenté
dans la section 4 et qui se retrouvent dans le tableau 5. Les coefficients devant la tendance et la
tendance au carrée sont tres significatifs avec une f-statistique supérieure a 1,96. Le test de
Sargan valide le modele avec une statistique de 42,197 qui se compare a la valeur critique de la

chi-carrée & 30 degrés de liberté®® de 43,775. Ainsi, ces statistiques confortent la fiabilité du

137
modéle®’.

Pour I’ensemble du Québec, la production générée par les travailleurs autonomes représente en
moyenne environ 6 % du PIB pour la période 1997 a 2002 ou pres de 15 milliards de dollars
annuellement. Comme I’indique le tableau 5, I’économie souterraine quant & elle représentait
environ 5,7 % du PIB en 2002; une croissance de 23 % depuis 1997 ou elle représentait 4,6 %.
Cela signifie que chacun des trois millions de ménages au Québec aurait dépensé en 2002 un peu
plus de 4 319 § dans les activités de [’économie souterraine. D’ailleurs, comme le montre le

graphique 2, I'importance de ces dernieres croit depuis 1997 sauf en 2000 et 2002, ou elle

demeure pratiquement constante.

Tableau 5 : Estimation de la taille de I’économie souterraine

Année Tendance k1 k2 sopua;?dn;ilt:ac:ﬁm (Eeﬁopr:)‘;l:;ieenf:gu; eer:aI;TBe) C(I)r:]tfeiarﬁlée(g;)
1997 1 1,19 -0,118 3,930 4,62% [4,58; 4,66]
1998 2 1,19 -0,118 7,776 5,40% [5,36; 5,44]
1999 3 1,19 -0,118 13,368 5,55% [5,51; 5,59]
2000 4 1,19 -0,118 18,820 5,49% [5,45; 5,53]
2001 5 1,19 -0,118 21,265 5,72% [5,68; 5,76]
2002 6 1,19 -0,118 19,190 5,69% [5,65;5,73]

La tendance croissante observée depuis 1997 peut s’étre renversée depuis le changement de

gouvernement en 2003 et 4 cause des efforts effectués par les autorités fiscales depuis quelques

** Dans le systéme de demande & cing équations, la chi-carré a alors 30 degrés de liberté [(10 - 4)* 5] . La valeur

critique de cette chi-carré de liberté et avec un intervalle de confiance de 5 % est de 43,775.
37 Les résultats présentés ici sont ceux d’un systéme de demande a cinq équations. Cependant, le modéle a aussi été

estimé uniquement pour la demande de la nourriture tout comme le faisait Pissarides et Weber (1989). Les
résultats sont présentés dans I’annexe 8.
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années pour récolter les montants éludés®. En effet, les individus peuvent avoir décider de se
manifester in voice plutdt qu’exit entrainant ainsi une diminution de la taille de I’économie
souterraine. En d’autres mots, les gens manifesteraient moins leur désaccord face aux activités
gouvernementales en participant a 1’économie souterraine préférant ainsi les méthodes
démocratiques. Le ralentissement de I’économie souterraine en 2002 exprimée par le modele
peut étre un signe avant coureur d’une tendance pour les années subséquentes. Par ailleurs, si
I’estimation de 1 % du PIB canadien de Gervais (1996) au sujet des activités criminelles s’aveére
juste, la taille de I’économie souterraine en 2002 atteindrait 6,7 %. Cependant, les autorités
policiéres semblent croire que ces activités prennent de I’ampleur depuis quelques années et que,
a ce sujet, le Québec surpasse la moyenne canadienne. Ce pourcentage devrait donc faire 1’objet

de recherches ultérieures.

Tableau 6 : Dépenses des ménages dans I’économie souterraine au Québec

Année Proportion du PIB  Dépenses par ménage intervalle de confiance 95%

1997 4,62% 28428 [28158;28658]
1998 5,40% 3428$ [3400S;3 452 8]
1999 5,55% 37318 [3703%;375889]
2000 5,49% 3894 $ [3863$;392185]
2001 5,72% 4119% [4 090 $; 4 149 §]
2002 5,69% 43198 [4288 $; 4350 8]

3% Ministéere des Finances du Québec (2004).
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Graphique 2 : Evolution de I’économie souterraine au Québec
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Le modele proposé démontre toutefois quelques faiblesses. La plus importante est qu’il est
impossible de déduire le niveau d’économie souterraine en dehors de 1’échantillon parce que
deux variables de temps sont introduites simultanément dans le modeéle (variables dichotomiques
pour les années et tendance dans le phénomeéne de sous-déclaration). De plus, I’estimation
n’inclut pas tous les phénomeénes retrouvés dans I’économie souterraine. Cette faiblesse peut
toutefois se corriger partiellement a partir du moment ou les activités a rajouter sont connus et

font I’objet d’autres estimations.

5.3 Estimation des pertes fiscales pour le Québec

Principalement, le présent exercice vise & estimer la taille de 1’économie souterraine. Cette
estimation rend possible d’approximer les pertes fiscales qu’entrainent ces activités cachées pour
le gouvernement du Québec. En effet, I’économie souterraine représente en moyenne environ
5,4 % du PIB c’est-a-dire qu’elle génere 12 milliards de dollars en moyenne et annuellement
depuis 1997 en terme de revenu pour les travailleurs autonomes. Afin de déterminer les pertes
fiscales, il suffit d’utiliser le taux de taxe sur les biens et services et le taux d’imp6t sur le revenu.
Le taux pour la taxe de vente du Québec (TVQ) demeure de 7,5 % pour la période 1997 a 2002.

Par ailleurs, comme les travailleurs autonomes peuvent obtenir des réductions de leur charge
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fiscale et que le systéme d’imposition québécois est progressif, tous les individus ne sont pas
imposés au méme taux. Il faut donc extrapoler, a 1’aide des informations contenu dans ’EDM au
sujet des montants d’impdt payés, un taux d’imposition moyen annuel pour les travailleurs
autonomes. Cette étape consiste a utiliser les montants d’impdts payés par les ménages et estimer
en moyenne I’importance de ce montant dans le revenu total. Il faut noter que ces pertes fiscales
proviennent d’activités productives légales, illégalement transigées. Les activités non-
productives ou illégales, telles les demandes de remboursements de taxes frauduleuses ou de
crédits injustifiés, ne font pas ’objet de la présente recherche mais peuvent apparaitre en partie

dans I’estimation via le taux d’impdt implicite calculé.

Tableau 7 : Pertes fiscales résultant des activités de 1’économie souterraine

\ " Pertes fiscales pour le gouvernement  Intervalle de confiance
Taux d’imposition

Année anmuel moyen . .provincial - as5%
(milliards de dollars) (milliards de dollars)

1997 15,40% 2,04 MM § [2,02 ; 2,06]
1998 16,80% 2,63 MM § [2,61 ;2,65]
1999 17,70% 3,00 MM $ [2,98 ; 3,02]
2000 18,40% 325MM § (3,23 ; 3,28]
2001 17,00% 329MM § [3,26; 3,31]
2002 15,50% 325MM $ [3,23; 3,28]

Comme le montre le tableau 7, & partir de 1999, le niveau des pertes fiscales demeure pres de 3,3
milliards de dollars. Cependant, cela ne refléte pas I’évolution de I’économie souterraine. Cette
constance est attribuable surtout a la décroissance notable du taux d’imp6t qui passe de 17,7 % en
1999 4 15,5 % en 2002. Les pertes fiscales attribuées aux activités souterraines représentaient un
peu moins de 9 % des impots et des taxes prélevés par le gouvernement pour 1’année financiere

2002%.

3 L’année financiére 2002 débute le 1% avril 2002 et se termine le 1% mars 2003. Le revenu des taxes et impbts
inclut les impdts sur le revenu des particuliers, le Fond des services de santé, les imp6ts des sociétés, les taxes a la
consommation et autres revenus ainsi que les revenus provenant des entreprises gouvernementales. Il s’élevait &
41,2 milliards de dollars pour I’année financiére 2002 (Ministére des Finances du Québec, 2004).
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6. CONCLUSION

Comme nous I’avons mentionné, plusieurs modeles ont été élaborés pour tenter d’estimer la taille
de I’économie souterraine. Par contre, dii & ’impossibilité d’obtenir des informations sur
certaines variables essentielles, la majorité des modeles ne peuvent s’appliquer au Québec. Dans
cette optique, le modele qui nous semble étre le plus approprié est du type microéconomique et se
base sur le comportement des consommateurs et sur la tendance des individus a sous-déclarer les

revenus provenant d’un emploi autonome.

Le modele utilisé pour estimer la taille de I’économie souterraine vise a estimer les dépenses de
consommation des ménages en termes de parts de la consommation des biens non-durables. Cing
postes de dépenses sont analysés : nourriture, alcool, transport, vétements et soins personnels.
Lors de [l’estimation, des instruments sont utilisés pour corriger les biais résultant de
’endogénéité du revenu. La méthode économétrique choisie pour I’estimation est la MMG qui
corrige pour I’hétéroscédasticité et qui est pertinente pour I’estimation d’un modele simultané et

non-linéaire dans les parametres.

Les données nécessaires pour ce modéle proviennent de I’enquéte sur les dépenses des ménages
(EDM) effectuée tous les ans depuis 1997. Les derniéres données accessibles sont celles de
I’EDM de 2002. Cette banque de données fournit la ventilation des revenus, de nombreuses
caractéristiques des ménages ainsi que leurs dépenses®’. En général, on remarque que le portrait
des travailleurs autonomes se différencie de celui de la moyenne des ménages québécois au

niveau des dépenses en vétement et pour les soins personnels.

Au niveau de la consommation, deux phénomenes sont marquants. Tout d’abord, la
consommation de I’alcool et les dépenses pour le transport ne cessent de prendre de I'importance
au fil des années. De plus, les résultats d’estimations montrent que la nourriture (incluant les
dépenses dans les restaurants) et les soins personnels sont des biens de luxe alors que les trois

autres biens se catégorisent parmi les biens nécessaires.

% Les dépenses pour lesquelles il est nécessaire d’avoir des informations sont la nourriture, 1’alcool, le transport, les
vétements et les soins personnels.
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Selon les estimations obtenues a I’aide du modeéle, 1’économie souterraine évolue par paliers de
11999 & 2002 aprés une croissance significative de 1997 a 1999. D’ailleurs, en 2002, elle aurait
décru tout comme en 2000. L’économie souterraine atteindrait son sommet en 2001 ou elle
représentait 5,7 % du PIB. Ces résultats concordent, entre autres, avec la borne inférieure
qu’estiment Gervais (1994) et Fortin ef al. (1996). En moyenne, en 2002, chacun des ménages
québécois dépensait 4 319 § dans des activités de I’économie souterraine, une augmentation par
rapport & 1997 de 23 %. Malgré cette fluctuation, I’économie souterraine semble stagner depuis
1999. En 2002, les pertes fiscales qu’elle engendre pour le gouvernement sont de 1’ordre de 3,3
milliards de dollars. Ces estimations omettent les activités illégales qui ne sont pas
nécessairement taxables. Il s’agit donc d’une borne inférieure qui pourrait étre ajustée a I’aide
d’informations additionnelles sur ces activités. Toutefois, pour ’instant, il n’existe aucune

estimation fiable de I’importance de ce type d’activités.

Désormais, avec les résultats présentés au sujet des pertes fiscales induites par les activités
souterraines, il sera plus facile pour le gouvernement d’évaluer I’efficacité et la pertinence de ses

interventions passées et futures.
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ANNEXE 1 : RESULTATS DES DIVERSES METHODES*!

AGREGATS MONETAIRES
Barthelemy (1988) 1976 2,5 %124 %
Mirus and Smith (1981) 1976 4,9 % 47,5 %
Ethier (1982) 1980 8,8%
Ethier (1985) 1981 5,7%
Ng and Karolyi (1984) 1982 12%-14,6 %
Mirus ef al. (1994) 1990 5,1%
Pouftis (1993) 1990 7.4 %-13 %
Spiro (1994) 1993 8 %-11 %
Hill and Kabir (1996) De 1964 a 1995 De3%all%
METHODE DES TRANSACTIONS
Mirus and Smith (1981) 1976 27,5%
Mirus (1984) 1976 10,0%
Barthelemy (1988) 1979 22,0%
Mirus (1984) 1980 13,5%
Mirus and Smith (1989) 1982 10,96 %-12,36 %
Karoleff ef al. (1993) 1984 19,3%
Mirus et al. (1994) 1984 23,9%
COMPTE NATIONAUX ET SONDAGE

Berger (1986) 1981 2,8 %-3,3 %
Gervais (1994) 1992 2,7%
Philip Smith (1997) 1992 3, 7%
5,2%

7,1%

Paquet (1989) 1989 33 %-100 %
Drummond ef al.. (1993) 1993 4,5%
Lemieux, Fortin and Frechette (1994)% 1986 1,4%

VARIABLES LATENTES (Mimic)
Frey and Weck-Hannemann (1984) 1978 8,7%
Schneider (1997) 1994 15,0%
Tedds (1998) 1976-1995 4,2 %-14,7 %
Giles and Tedds (2002) 1976-1995 3,5 %-15,7%
SYSTEME DE DEPENSE

Mirus and Smith (1997) 1990 1,0%
Schuetze (2002) 1969 20,0%
1974 12,0%

1984 15,0%

1986 17,0%

1990 18,0%

1992 21,5%

111 s’agit d’un tableau modifié issu de Tedds (2004)
2 L estimation obtenue concerne uniquement le Québec



ANNEXE 2 : LES DEFINITIONS DES COMPOSANTES DE
L’ECONOMIE SOUTERRAINE

e Activités non productives : il s’agit d’activités entrainant des pertes fiscales mais qui ne
générent aucune valeur ajoutée.

— Par exemple, les producteurs peuvent demander des remboursements de taxes qu’ils ont
payés lors de 1’achat des intrants nécessaires a la production. Toutefois, certains abusent
de cette possibilité et demandent des remboursements pour des intrants pour lesquels
aucune taxe n’a été payée.

e Activités productives : les activités productives comprennent une valeur ajoutée a un bien ou

a un service transigé dans I’économie de marché.

— Activités productives illégales : selon la loi, ces activités ne devraient pas exister.
Toutefois, ils ont tout de méme un impact sur le PIB puisqu’elles produisent une valeur
ajoutée.

— Economie au noir : comprend les activités économiques légales qui procurent des revenus
qui ne sont pas déclarés par les sociétés, les travailleurs autonomes ou les individus qui
les réalisent.

— Travail au noir : le gouvernement ignore que 1’agent économique est impliqué dans une
activité dont I’ensemble des revenus qu’il en tire n’est pas déclaré aux autorités fiscales

— Fraude fiscale® : Le gouvernement posseéde des renseignements sur 1’agent économique et
sur la nature des activités dont les revenus sont partiellement déclarés aux autorités

fiscales.

$le concept de fraude fiscal défini ici est comparable a celui d’évasion fiscale défini par le ministere du Revenu du

Québec
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ANNEXE 3 : I’ IMPORTANCE DES ACTIVITES ILLEGALES DANS
LE PIB

CONTEXTE

* Dans le cadre de I’évaluation de la taille de 1’économie souterraine, I’importance de la
composante illégale demeure obscure.

* Les activités illégales comprennent la drogue, I’extorsion, le jeu, la contrefagon/fraude, le
trafic de personnes, I’immigration illégale, les activités du terrorisme, etc.

+ La proportion de référence généralement utilisée provient d’une étude effectuée par
Statistique Canada. Il s’agit de 1I’étude de GERVAIS (1994).

— Afin de connaitre I’'importance des activités illégales au Canada, Gervais tient compte de
deux types d’activités soient : la prostitution et la drogue.

LES METHODES PRESENTEES PAR GERVAIS
* Les chiffrent sont avancés a I’aide d’hypotheses émises sur la structure des deux marchés.

* Tout d’abord, en ce qui a trait a la prostitution, on suppose que smillions de canadiens soit
2,5 % de la population canadienne agée entre 15 et 65 ans font affaire aux services de
prostituées, chacun déboursant en moyenne 5 000 $ par année.

— Cela meéne a une proportion des activités illégales rattachées a la prostitution se situant
entre 0,3 % et 0,4 % du PIB canadien.

* Pour connaitre I"importance des activités reliées au commerce de drogue, trois sources sont
proposées par Statistique Canada, McCracken ou la GRC.

— Les premiers travaux proviennent de Statistique Canada (la référence est omise). On
suggere que les ventes de stupéfiants se chiffraient entre 1,3 et 2,7 milliards de dollars en
1984. Cela représente entre 0,3 % et 0,6 % du PIB canadien.

@1 Afin d’arriver a ce chiffre, les auteurs utilisent une analyse de marché des drogues
fournies par la GRC. Cette analyse se base sur la consommation d’héroine, de

cocaine, de marijuana, de hashish et d’autres drogues chimiques.

« Par la suite, on émet des hypothéses sur le nombre d’usagers, la dose quotidienne par
usager et le prix moyen de la dose.

— Une autre étude (McCracken, 1987)* estimait que les ventes de stupéfiants pouvaient
atteindre de 2 a 3 milliards de dollars en 1985.

— Un agent de la GRC durant une conférence en 1994 avangait que les activités reliées au

“ McCracken, M. 1987, /llicit drug Expenditures by Canadians, Infometrica. Février 1987, Etude préparée pour
Santé et bien-étre Canada.
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trafic de drogue représentait 10 milliards de dollars par an au Canada (chiffre avancé par
Tim Killam, officier de la Direction des crimes économiques de la GRC).

2« Selon Gervais, il s’agirait 1a certainement d’une limite supérieure puisque avec un
taux de toxicomanie de 1 % pour la population &gée entre 15 et 65 ans, il faudrait
supposer une dépense annuelle par capita de 50000 §. (N.B. Pour bien mesurer
’apport en terme de PIB, il faudrait enlever la valeur des importations de drogues).

CONCLUSION

Le pourcentage de 1 % s’avere plutdt incertain. Selon Gervais, une variation de ce taux
n’entrainerait pas des pertes importantes pour le Canada.

Le Québec devrait revoir cette hypotheése puisque la structure des marchés de la prostitution
et de la drogue au Québec differe du reste du Canada et que la consommation de drogue a

évolué depuis 1994.

Au Canada, en maintenant les taux constants dans le temps, I’importance des activités
illégales dans le PIB varie entre 0,7 % et 1,9 % du PIB selon la référence utilisée.

Tableau 8. Importance de la production illégale dans le PIB du Canada selon les méthodes
présentées et selon le type d’activités

Dépenses
Prostitution : annuelles par Nombre de personnes Tc?tal des Pourcentage du PIB
o concernées entre 15 et 65 ans dépenses
individus
- \ o
Statistique Canada 50008 500 000 personnes 2,5 milliards de | Prés de 0,4 % du PIB en
dollars | 1993
Deépenses Nombre de personnes Total des
Drogue : annuelles par , 6 dé Pourcentage du PIB
individus | Soncemnees entre 15 et 65 ans épenses

Entre 1,3 et 2,7

Entre 0,3 et 0,6 % du PIB

Statistique Canada n.d n.d milliards de en 1084
dollars
Entre 2 et 3 o 0

McCracken n.d. nd milliards de 0,4 % ¢t 0.7 % du PIB en

1985
dollars

GRC 50 000 $ 200 000 personnes (taux de | 10 milliards de 1,5 % du PIB en 1994

toxicomanie de 1 %) dollars
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ANNEXE 4 : LE TRAITEMENT DES DONNEES

Les ménages sont des couples mariés avec ou sans enfants.

Les ménages déclarant des revenus négatifs (d’un emploi autonome ou d’un emploi salarié)
sont effacés de la banque de données.

Les ménages rapportant un revenu total avant impdt supérieur a 400 000 $, nul ou négatif ne
font pas partie de la banque de données.

Un individu est considéré comme travailleur autonome a partir du moment ot 25 % de son
revenu total provient d’un emploi autonome.

Lorsque la part de revenu autonome dans le revenu total et\ou du salaire dans le revenu total
est supérieur a un, le ménage concerné n’est pas inclus dans 1’échantillon.

Lorsque le poste de dépense associé a la nourriture, les boissons alcooliques, le transport, les
vétements, les soins personnels ou les loisirs est négatif, le ménage concerné est effacé de la
banque de données.
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ANNEXE 5 : PRECISIONS ECONOMETRIQUES

Les variables de controle

L’année de référence du ménage

Le nombre d’enfants entre 15 et 24 ans

L’age du conjoint de la personne de référence

Le type d’environnement (rural ou urbain)

Le nombre de pi¢ces dans la résidence principale

La possession d’une voiture

Le type d’occupation de 1’endroit de résidence principal (locataire ou propriétaire)

Les dix instruments sur-identifiants

L’age de la personne de référence en niveau, au carré et au cube

Le statut matrimonial du ménage

Le sexe de la personne de référence

Le nombre d’enfants entre O et 15 ans

L’endroit de résidence (fonction du nombre d’habitants)

L’interaction entre I’age et I’endroit de résidence

L’interaction entre 4ge du conjoint et le nombre d’enfants entre 0 et 15 ans
L’interaction entre 1’4ge de la personne de référence et le statut matrimonial du ménage

Les variables expliquées

L’importance du poste de dépense pour la nourriture dans les dépenses totales pour les biens
non-durables;

L’importance du poste de dépense pour le transport (essence) dans les dépenses totales pour
les biens non-durables;

L’importance du poste de dépense pour les boissons alcooliques dans les dépenses totales
pour les biens non-durables;

L’importance du poste de dépense pour les vétements dans les dépenses totales pour les biens
non-durables;

L’importance du poste de dépense pour les soins personnels dans les dépenses totales pour les
biens non-durables;

Les variables endogénes

Le revenu total

Le revenu d’un emploi autonome
Le salaire

Les autres revenus.
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ANNEXE 6 : EVOLUTION DE L’IMPORTANCE DES REVENUS

AUTONOMES DANS LE PIB

Tableau 9 : Importance des revenus issus d’une emploi autonome dans le PIB
(en millions de dollars)

Canada Québec
Rev }:iroportlon Revenu Proportion du

Année | IPC PIB enu u revenul Année IPC PIB revenu autonome

Autonome autonome autonome

dans PIB
dans PIB

1997 882 733 56 326 6,4 %1997 100,00 188 424 11759 6,2 %
1998 914 973 59 660 6,5 % 1998 101,43 196 258 12 082 6,2 %
1999 980 524 63 286 6,5 % {1999 102,96 210 166 12 669 6,0 %
2000 1 064 950 65 720 6,2 % 2000 105,43 224 165 12 981 5,8 %
2001 1 092 246 69 523 6,4 % {2001 107,91 229617 13 733 6,0 %
2002 1142123 74 013 6,5 % 2002 110,1 242914 14 541 6,0 %
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ANNEXE 7 : DEFINITIONS DES VARIABLES DEPENDANTES DU
MODELE

Les variables dépendantes du modeéle s’expriment en ratio du montant dépensé pour le
bien par rapport aux dépenses totales pour les biens non-durables. L’estimation concerne la
nourriture, les boissons alcooliques, le transport, les vétements et les soins personnels.

Dans la nourriture sont compris les aliments achetés au magasin, achetés au restaurant, les
pensions alimentaires versées pour la pension de jour et les repas du midi des enfants.

Dans les dépenses de boissons alcooliques se retrouvent les boissons alcooliques achetées
en magasin et celles consommeées dans un établissement licencié ainsi que tous les produits
utilisés dans la confection artisanale de boissons alcooliques.

La variable transport regroupe les dépenses effectuées pour le carburant pour la voiture,
les camions et les véhicules récréatifs possédés ou loues.

Les vétements achetés incluent les services de blanchissage et de nettoyage a sec, les
lavages et séchages dans des buanderies automatiques et les frais de nettoyage libre-service. Par
ailleurs, sont inclus les vétements, les chaussures d’athlétisme, les accessoires (gants, foulards,
etc.), les montres et ce pour les individus de 4 ans et plus faisant partie du ménage. Les cadeaux
qui sont offerts en vétements pour les enfants 4gés de 3 ans ou moins, les tissus et articles de
couture utilisés a la confection de vétements ainsi que les services de couturier font aussi partie
des dépenses pour les vétements effectuées par le ménage.

Le dernier poste de dépenses qui fait partie des estimations est celui des soins personnels.
Dans ce poste se retrouvent les dépenses encourues par les frais de santé, dentaire, les couches
jetables, les services capillaires, autres services de soins personnels (épilation, manucures,
traitements esthétiques pour le visage et les salons de bronzage), les produits capillaires, teintures
et ringage et les autres accessoires de soins personnels tels brosses a cheveux, ciseaux pour
cheveux, etc. Les dépenses pour les appareils électriques de coiffure et de soins personnels

(séchoir a cheveux, rasoir, etc.) font aussi partie du poste de dépenses pour les soins personnels.
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